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Lorsqu’il était petit - dixit
son papa -  Johann 
Hochet avait coutume de
dire: « Quand je serai
grand, je serai chef ! »
C’est donc sans doute
d’un pas hardi que le gar-
çon se lance dans un
CAP de mécanique, sa
passion depuis les

courses d’auto-cross de ses copains, où il don-
nait un coup de main. Il poursuit par un BEP et
une mention complémentaire en électricité et
électronique automobile, toujours à la Joliverie.
Et parce qu’il veut « être complet », il fait son bac
pro au CIFAM, en alternance dans un garage
Baulois.  Mais la rémunération attendue dans ce
type d’emploi ne lui semble pas convaincante, et
le jeune ambitieux se présente - avec succès -
au concours d’entrée à l’Institut Supérieur de
Vente Automobile. En alternance chez Peugeot

Châteaubriant, il termine son CQPCCA* - une
formation toutes marques de véhicules - parmi
les majors de sa promo. « J’ai ensuite été em-
bauché dans ma boîte d’apprentissage castel-
briantais comme vendeur de véhicules
d’occasion, avec l’avantage de m’y connaître
en mécanique ! »
explique le grand
blond au regard
bleu et au sourire
conquérant. Il y
reste jusqu’en 2005.

PRESQUE TROP VIEUX POUR DEVENIR
PATRON ! 
Avec toujours en tête l’idée de se mettre à son
compte et d’être indépendant, Johann surveille
les transactions autour des garages de la région.
Il a l’occasion de racheter des parts dans une so-
ciété, holding de 2 petits garages automobiles,
l’un à Joué sur Erdre, l’autre à Riaillé. Il dirige au-

jourd’hui les 2 garages, emploie 10 salariés, dont
2 apprentis, et réalise la majorité de son chiffre
d’affaires avec la vente de véhicules d’occasion.
« Je me suis presque lancé trop tard ! J’avais
trente ans déjà, affirme l’artisan. Si tout s’en-
clenche bien, il faut se lancer à 26 / 27 ans ! »

Ceci afin de pouvoir évoluer, avoir le
temps d’investir, d’embaucher petit
à petit. 
À cheval sur les deux « boutiques »,
ce nortais d’origine est un homme

très occupé, le téléphone quasiment greffé à
l’oreille, entre un devis, un dépannage et la né-
gociation d‘une vente de véhicule. « Je ne suis
presque plus en atelier, avoue-t-il, sauf quand il
y a vraiment trop de boulot ! » Et sa condition
de chef d’entreprise semble lui convenir tout à
fait ! « Quand on est dans cet engrenage, on a
pas envie de s’arrêter là… » 
Pour l’heure, Johann Hochet, vient d’embaucher
un nouveau gars, à qui il demande principale-
ment sérieux, honnêteté, propreté dans le travail
et … humilité. Des qualités essentielles, en atelier
de mécanique, tout comme la réactivité et un
service rapide sont importants pour la bonne
marche d’un garage automobile.  Des principes
acquis au fil de sa formation, dans son expé-
rience de commercial, puis à la direction de son
affaire.  Et les loisirs ? En famille, avec ses 3 filles,
à la pêche en mer, du côté d’Oléron, en bateau
ou à moto. « Dès qu’un moteur fait du bruit, ça
me plaît ! » Bon sang ne saurait mentir… C.F.D.

SSi tout s’enclenche bien, il
faut se lancer à 26/27 ans ! 

Formé à la mécanique au CIFAM, Johann 
Hochet ne s’est pas satisfait d’un  CAP, ni d’un
BEP, ni encore d’un Bac pro. Il a continué à ex-
plorer l’univers automobile, et dirige aujourd’hui
2 garages, l’un à Joué sur Erdre, l’autre à Riaillé. 

il a ete apprenti

Johann HOCHET, se lancer jeune et sans peur
dans l’aventure

Carte de visite…
Garage du Bocage 
108 rue du Bocage - 44440 Joué/Erdre 
9 02 40 72 38 28 - 06 80 35 37 02

*CQPCCA = Contrat de Qualification Professionnelle de Conseiller Commercial Automobile 


